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          华富基金销售适用性匹配大纲 
 

 依照《中华人民共和国证券投资基金法》、《证券投资基金销售管理办法》、

《证券投资基金销售业务信息管理平台管理规定》、《证券投资基金销售机构内部

控制指导意见》、《证券投资基金销售适用性指导意见》、《关于证券投资基金宣

传推介材料监管事项的补充规定》、《证券投资基金销售人员执业守则》等法律、

规章、规范性文件和行业自律性文件，在《中国银河证券基金管理公司审慎调查和

评价大纲》、《中国银河证券基金产品风险评价大纲》和《中国银河证券基金投资

人风险承受能力调查和评价大纲》和《中国银河证券基金销售适用性匹配大纲》的

基础上形成《华富基金销售适用性匹配大纲》。  

华富基金根据中国银河证券研究所基金研究中心提供的“销售适用性解决方案”
制定了与基金销售适用性相关的基金产品风险评价和基金投资人风险承受能力调查

方法。在此基础上，华富基金制定基金产品和基金投资人匹配的方法。  

华富基金根据上述制定的评价方法和以下制定的匹配方法，在基金销售信息管

理平台中建设并维护与基金销售适用性相关的功能模块，在销售过程中由销售业务

信息管理平台完成基金产品风险和基金投资人风险承受能力的匹配检验。在基金产

品的风险等级和基金投资人的风险承受能力类型之间建立合理的对应关系，同时在

建立对应关系的基础上将基金产品风险超越基金投资人风险承受能力的情况定义为

风险不匹配。  

在基金认购或申购申请中加入基金投资人意愿声明内容，对于基金投资人主动

认购或申购的基金产品风险超越基金投资人风险承受能力的情况，要求基金投资人

在认购或申购基金的同时进行确认，并在基金销售业务信息管理平台上记录基金投

资人的确认信息。  

一、基金投资人与基金产品评价结果列示  

根据《中国银河证券基金投资人风险承受能力调查和评价大纲》把基金投资人

分为：积极型（高风险承受能力）、稳健型（中风险承受能力）与保守型（低风险

承受能力）三种类型，同时在三种类型中进行细分。  

根据《中国银河证券基金产品风险评价大纲》把基金产品分为：高风险等级基

金产品、中风险等级基金产品、低风险等级基金产品，同时在三种类型中进行细分。  

 

 

借鉴国内投资者熟悉的红、黄、绿三种交通信号灯颜色

来列示风险等级，比较简洁和直观。 基金投资人  

风险承受能力调查和评价 
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二、销售适用性匹配方案  

销售适用性匹配方法：产品匹配法  

1、高风险承受能力的投资者对应高、中、低风险等级基金产品；  

2、中风险承受能力的投资者对应中、低风险等级基金产品；  

3、低风险承受能力的投资者对应低风险等级基金产品；  

4、如果对应，就视为销售匹配；  

5、如果不对应，就视为销售不匹配； 

 

 

 

根据客户风险等级及基金风险类别，各风险承受能力的投资人匹配了相适宜投资的

基金产品类型。如果投资人选择购买的基金产品超过了其风险承受能力，系统将出

现风险不匹配的提示，并要求基金投资人进行确认，确认后方可继续购买。 

 

  高风险等级  
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保守型 （低风险承受能力）  
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